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AZAD MIZEAZA PE QLIK PENTRU RAPOARTE
OPTIME DE VANZARI SI PROFITABILITATE
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AZAD EMTERPRISES

DISTRIBUTIE PRODUSE DE LARG CONSUM

FUNCTIONS

Sales and Marketing

TERITORIU

Romania si Bulgaria

PROVOCARI

« Implementarea unei solutii de Bl
care sa eficientizeze prelucrarea
datelor din surse multiple pentru
marketing si vanzari

* Timpii de raportare de imbunatatit
pentru a lua decizii profitabile

SOLUTIA

* Qlik

BENEFICII

* Rapoarte de vanzari actualizate
zilnic, la un click distanta

 Acces rapid la informatii pentru
echipa de marketing si sales

« Export rapid in Excel a raportarilor
Qlik

SURSE DE DATE

Baze de date: WizCount, Excel

"In comunicarea cu Relevance pot s& confirm cd
am primit intotdeauna suportul necesar si orice

problemd pe care amintdmpinat-o a fost
solutionata’

Cristina Barbulescu, Product Manager

Azad Enterprises
pe scurt

De peste 15 ani pe piata din
Romania, extinzandu-se si in
Bulgaria, Azad Enterprises
gestioneazd importul si distributia
produselor de [larg consum, in
special in zona de business to
Business. Cu un portofoliu de peste
1.500 de produse, sub umbrela a
sase mdrci din patru domenii,
inclusiv brand-ul de accesorii de
calatorie Lamonza, Azad opereazad
cu succes pe piata de distributie
din Romadnia, fiind unul dintre cei

Solutia castigatoare:
Qlik
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ALED BATEREEIEE

Avand o varietate de produse si
numerosi clienti, Azad se confrunta
cu provocarea de a gestiona o
afacere in  crestere.  Solutia
informatica utilizata de companie
incd din 2008 era programul
WizCount, un program care
acoperea doar o micad parte din
necesitatile echipei de sales si
marketing. Informatiile necesare
erau obtinute prin  numeroase
iteratii si calcule in Excel. Timpul
lung de obtinere a acestora era o
piedica in a reactiona mai rapid in
cadrul pietei in care compania

Studiude caz @ AZAD mizeazd pe Qlik pentru rapoarte optime de vanzari si profitabilitate

mai  importanti  jucdtori  din
industrie.

Cu o cifra de afaceri de aprox. 20
mil. lei si o cotd de piatd in crestere,
dar si cu o retea proprie de
distributie la nivel national, Azad
Enterprise  adund numeroase
provocdri, atunci cand discutdm
despre volume de date, raportdri si
numere de care echipa trebuie sd
tind cont pentru a asigura
succesul deciziilor zi de zi.
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ATAD ENTERPRISES

LAM @ NZA'

opereaza. Din acest motiv, echipa
Azad a decis ca era momentul
pentru a trece la o solutie
specializata de Business
Intelligence.

Azad a trecut printr-un proces
atent de selectie, Qlik fiind doar
una dintre solutiile luate 1n
considerare la acel moment.
Realizarea unui set demonstrativ
de analize si rapoarte intr-un timp
foarte scurt a convins conducerea
Azad ca cea mai buna optiune este
sa implementeze platforma Qlik cu
ajutorul consultantilor Relevance
Management, pentru a eficientiza
analiza si raportarea datelor de
distributie (stocuri, vanzari, oferte
personalizate etc.).

www.relevance.ro




Studiu de caz

"De cGnd amtnceput sa
folosim solutia Qlik Tn
companie, o folosimth mod
extins pentru a urmdri date de
vanzdri, stocuri, comparatii
intre performante ale
diferitelor categorii de

produse, pe anumite perioade
de timp etc. Este foarte usor
de folosit. De altfel, vrem sd
stim constant ce mai are de
oferit Qlik’)

Osama Saffarini
Director General & Owner
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Rapoarte de vanzari
la un click distanta

Timp de cateva luni, Relevance si
Azad au lucrat Tindeaproape
pentru implementarea si
optimizarea solutiei de Bl Qlik.
Aplicatiile realizate au vizat in
special analiza detaliata a
vanzarilor si stocurilor, analiza
incasarilor, automatizarea
realizarii de oferte comerciale
personalizate pentru partenerii
Azad, dar si realizarea unor
rapoarte necesare in procesul de
achizitii.

Automatizarea analizelor  si
rapoartelor cu date zilnice, cat si
vizualizarea informatiilor
relevante din cateva clicuri au
minimizat timpul de prelucrare
umana a datelor si au adus mai
multa flexibilitate 1n luarea
deciziilor de business.

in functie de nevoile companiei,
au fost dezvoltate ulterior module
care s-au adaugat la varianta
initiala, completand informatiile
necesare pentru analizd si
raportare, transformand procesul
de optimizare intr-o colaborare
de succes cu echipa Relevance.

[ ]

Perspective de

o0
viitor
Pentru viitor, Azad prospecteaza
modalitati prin care sa adauge
solutiei de Business Intelligence
noi functionalitati, precum un
modul care sa i ajute cu
optimizarea previzionarii si
estimarii comenzilor.

Introducerea unor reguli care sa
permita atentionari pentru
stocuri reduse si / sau stocuri prea
mari, forecasting financiar si
poate chiar analiza datelor de
e-commerce sunt piste de luat in
calcul pentru dezvoltarea solutiei
de Business Intelligence alaturi
de Relevance.

Intre timp, parteneriatul intre
cele doua companii continua cu
succes.

AZAD mizeaza pe Qlik pentru rapoarte optime de vanzari si profitabilitate
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